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公司名称：                                           公司性质：                  
详细地址：                                           电话：         传真：        
公司负责人：          填表人：          外勤业务人数：              邮编：        
公司网址:                                             E-mail:                    
1、 请绘出贵公司组织机构图：

2、 目前贵公司代理的产品有哪些？

	序号
	产品名称
	生产厂家
	代理年限
	月销售额

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	


3、 曾经代理的产品有哪些？

	序号
	产品名称
	生产厂家
	代理年限
	月销售额

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	


4、 的客户群是哪一个行业居多：（可供参考：输配电行业、机床行业、机械行业、仪器仪表设备行业、自动化控制行业）

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________​​​​________________

5、 您为什么对天逸公司的产品感兴趣：

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

6、 您估计天逸公司的产品会为您的公司增加多少营业额（每年）：

_________________________________________________________________________________

7、 您认为可以达到的营业额的依据是什么？

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

8、 天逸公司的产品在您的市场上有哪些竞争对手，且他们在客户心目中的印象

	序号
	厂牌
	品质
	服务
	价格
	市场占有率（%）

	1
	
	□优 □可 □差
	□优 □可 □差
	□高 □中 □低
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	


9、 在您的市场中，市场占有率最高的前二家竞争对手，他们的优缺点
	序号
	厂牌
	优点
	缺点

	1
	
	
	

	2
	
	
	


10、 您预测半年中天逸公司的产品在当地市场占有率是多少？______________________________

                                           营业额是多少？__________________________

十一、您预测一年中天逸公司的产品在当地市场占有率是多少？___________________________

                                          营业额是多少？___________________________

十二、在您的市场里，客户采购此类产品的考虑次序依次是：

品质 □ 1  □ 2  □ 3      价格 □ 1  □ 2  □ 3     服务 □ 1  □ 2  □ 3 

十三、您希望在何时能和天逸公司开始合作，为何？

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

十四、若天逸公司产品由贵公司在当地代理，您将会怎么做？

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

十五、您希望天逸公司在哪些方面可以提供协助和配合：

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

十六、您还有何建议：

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

以下由天逸公司填写：

1. 合适程度：___________________________________________________________________

2. 合作计划：___________________________________________________________________

3. 资源配置：___________________________________________________________________

4. 备注：_______________________________________________________________________

________________________________________________________________________

说明: 1、天逸公司根据上述所填写内容初步判断是否适合成为特约经销商；

      2、贵公司可以申请最多三个月的试销期，以此来决定是否合适销售天逸产品，并成为天逸公司的特约经销商；

      3、试销期内贵公司可以享受厂价下浮25%的权利，但不享受年终返点及获得天逸公司新产品样品的权利；

      4、试销期三个月满后，不再享受厂价下浮25%的权利；

      5、贵公司也可以不通过三个月的试销期，直接申请成为天逸公司的特约经销商，首次须一次性购买5万元天逸产品。

                                      上海天逸电器有限公司

                           联系人：

                             联系电话：

                         传真：
TYP-8.2.1-32
潜在特约经销商调查表
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